
Bien qu’elle confectionne
elle-même 96 % des pro-

duits offerts sur le marché, l’en-
treprise vante d’autant plus l’ex-
cellence de son service de
livraison. Cages à formes, coins,
panneaux, supports d’échafau-
dage, ainsi qu’une gamme com-

plète d’accessoires utiles com -
me des tiges, bien entendu,
telle est la gamme principale
des éléments fabriqués et distri-
bués par la compagnie. Il reste
que, depuis le départ de leur
père, ils sont trois à prendre part
à la relève. Nancy Bergeron est
présidente de l’entreprise fami-
liale depuis mai dernier. Elle
travaille notamment aux côtés
de sa sœur Lyne, qui assure le
secrétariat, et de son frère Mark,
vice-président, également distri-

buteur à Leominster dans le
Massachusetts.
Les avantages de faire affaire
avec Les Tiges Quatre Saisons
sont nombreux, à en croire la
présidente. On n’a qu’à penser
aux produits de qualité supé-
rieure qui facilitent le travail
sur le chantier et au service
adapté aux besoins spécifiques

de chacun des clients. Autre
fait notable, la quasi-totalité
des produits est fabriquée à l’in-
térieur même des murs de la
compagnie. «Nous gardons en
magasin une grande quantité
d’accessoires, nous investissons
continuellement dans la re-
cherche et le développement,
et nous offrons un service de fa-
brication sur mesure selon les
besoins du client», ajoute la
présidente qui enchaîne en af-
firmant que l’entreprise pos-

sède également sa propre flotte
de camions pour garantir la li-
vraison de ses produits.
Des projets ? «Certainement,
de répondre Nancy Bergeron.
Nous travaillons présentement
à conquérir le marché mexi-

cain. Nous sommes aussi allés
faire une exposition en Po-
logne en février dernier, avec la
collaboration du développe-
ment économique de Victoria-
ville. Et, comme le domaine
de la construction figure parmi

les industries qui sont en cons -
tante évolution, c’est un défi de
taille que d’avoir à toujours
progresser et à rester l’affût des
besoins de la clientèle. Ainsi,
développer de nouveaux pro-
duits sans relâche et offrir tou-

jours autant, sinon plus, et à
des prix compétitifs, demeure
la clé du succès pour les diri-
geants.
Chaque jour, des milliers d’en-
treprises nord-américaines ont
recours aux produits des Tiges
Quatre Saisons. C’est grâce à la
fidélité de sa clientèle que l’en-
treprise a toujours pu garder sa
place parmi les leaders dans le
domaine en Amérique du
Nord. Selon Nancy Bergeron,
la compagnie possède tous les
acquis nécessaires pour évoluer
et continuer à grandir. «Nous
sommes heureux de notre po-
sitionnement dans l’industrie
du matériel de coffrage et en-
tendons poursuivre les défis de
l’avenir avec enthousiasme»,
de rajouter cette dernière, qui
avance également au nom de
Lyne et Mark que leur plus
grand bonheur est bien de faire
honneur à leur père qui a fon -
dé l’entreprise.

Les Tiges Quatre Saisons
192, rue Principale
Saint-Rosaire  QC  G0Z 1K0
Tél.: 819 758-1155
Téléc.: 819 758-6771
www.4saisons-seasons.com

Voilà déjà 30 ans que Les Tiges Quatre Saisons occupent une place de choix dans le domaine de la fabrication de matériel de coffrage.
Depuis, les efforts de l’entreprise ont toujours abondé vers l’innovation en respectant l’évolution des besoins de la clientèle.
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Lyne, secrétaire, Mark, vice-président, Nancy, présidente, et leur père, Jean-Guy Bergeron


